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Crowdfunding fur
Einsteiger

Dieses Kapitel fuhrt Sie in das Thema Crowdfunding ein. Sie
erfahren, was sich dahinter verbirgt und welche
Moglichkeiten Sie damit haben. Sie lesen, worin der
Unterschied zwischen einer ,normalen Produktidee“ und



einem Crowdfunding-Projekt besteht. Sie lesen, welche
Risiken und Moglichkeiten sich hinter einem solchen Projekt
verbergen und erfahren anschlieSend, wie  ein
Crowdfunding-Projekt funktioniert. Anschauliche Diagramme
zeigen den Unterschied zwischen beiden. Es folgt eine
Kurzvorstellung meines eigenen Crowdfunding-Projektes.
Anschlieend stelle ich lhnen in kleinen, leicht
verstandlichen Abschnitten die Grundlagen vor, die ein
Funder kennen sollte.

Crowdfunding klingt nicht nur gut, sondern bietet auch
Supermoglichkeiten. Eine Geschaftsidee oder ein Produkt
wird bekanntgemacht und kann von vielen finanziert
werden. Das ist wirklich super.

Man braucht keinen Businessberater, keinen Uberteuerten
Kredit. Es ist keine schwierige Marktanalyse notwendig.
Teure Werbeanzeigen mussen nicht gebucht werden.

Von alleine lauft eine Crowdfunding-Kampagne nicht. Man
meint, die Idee wird mal schnell beschrieben, ein, zwei
Bilder dazu und einen Monat spater kommt von tausend
Leuten die Kohle an. Das ware zwar schon, ist aber naiv und
alles andere als realistisch.

Der ganze Prozess ist nicht so einfach. Welche Ideen eignen
sich far ein Crowdfunding-Projekt und wo veroffentliche ich
meine Projektidee? Kann ich alles alleine machen oder
brauche ich Hilfe? Kann ich alle Kosten verteilen oder muss
ich auch etwas selbst finanzieren? Worin besteht der
Unterschied zwischen einer Kampagne, in der ein
Marchenbuch finanziert wird und einer, in der ein Bildband
realisiert wird? Was ist anders, wenn ich mit einem Team
arbeite? Welche Plattformen gibt es und was sind deren
Vorteile und Unterschiede?



Mit diesem Buch mochte ich Ihnen einen Uberblick dazu
geben, was mit Crowdfunding-Kampagnen maoglich ist. Ich
mochte Ihnen zeigen, wie Sie ein eigenes Projekt umsetzen
konnen. Ich zeige Ihnen, auf was es alles zu achten gilt und
wie man die einzelnen Schritte umsetzt. Sie finden im Buch
Adressen wichtiger Crowdfunding-Portale und lesen, wie Sie
das richtige Portal fur Ihr Projekt finden. Sie erfahren, worin
die Unterschiede bei den verschiedenen Crowdfunding-
Portalen bestehen. Anhand einer Kampagne zeige ich |lhnen
alle einzelnen Schritte, die Sie von der Planung uber die
Umsetzung bis zum Erreichen der angestrebten Funding-
Summe gehen.

Im letzten Teil des Buches habe ich Ihnen eine Reihe von
Erfahrungsberichten zusammengestellt. Wer kann besser
zeigen, wie man ein Crowdfunding- Projekt erfolgreich
umsetzt, welche Hurden man uberwindet und wie man das
angestrebte Ziel erreichen kann als die Funder, die das alles
selbst gemacht haben? Ich habe mir einige herausgesucht,
angeschrieben und Sie um etwas Zeit gebeten, sodass Sie
mir von ihren Projekten berichten konnen.

Mein eigenes Crowdfunding-Projekt soll als Beispiel dienen.
Ich zeige lhnen, welche Voruberlegungen fur mein Projekt
notwendig waren. Sie finden alle Textinhalte und
Abbildungen, die ich fur mein Projekt verwendet habe, in
diesem Buch.

Bitte beachten Sie: Ich kann Ihnen nur einen Einstieg
vermitteln und ein paar Tipps und Ratschlage geben. Das
Thema ist sehr umfassend und die Umsetzung ist individuell
von lhrem Projekt abhangig. Fur jeden Einzelfall kann und
will dieses Buch keine Losung anbieten.

Crowd...was bitte?



In meinen Bekanntenkreis kann ich mir gut vorstellen, dass
auf meine Aussage ,Ich mache Crowdfunding” die Antwort
kommt: ,Ja. Das nehme ich auch. Prost.” Crowdfunding
kennt noch nicht jeder. Dennoch wird es immer beliebter.

Der deutsche Begriff  fur Crowdfunding lautet
~Schwarmfinanzierung“. Er geht etwas schwer von der
Zunge und sagt noch nichts daruber aus, um was es sich
eigentlich handelt. Das Prinzip ist simpel. Uber eine
Internetplattform wird eine Projektidee bekanntgemacht.
Die sozialen Medien sind mit eingebunden und werden zum
Bewerben der Projektidee genutzt. Mit kleinen Geschenken
werden Nutzer und Besucher der Plattform gebeten, das
Projekt zu unterstltzen. Auf diese Weise kann es finanziert
werden.

Stellen Sie sich vor, Sie gehen einer ganz normalen
Arbeitstatigkeit nach. An einigen Nachmittagen und am
Wochenende gehen Sie angeln. Um nicht so viel Geld in die
Fachgeschafte zu bringen, mischen Sie sich ihr Fischfutter
selbst. Sie experimentieren etwas herum und haben nach
einiger Zeit fur alle Friedfischarten, die sich in den
Gewassern um lhren Heimatort tummeln, eine Mischung
zusammengestellt. Ein Freund meint: Das konnten Sie doch
im Internet anbieten und zu Geld machen!Gesagt, getan.
Gehen Sie den herkommlichen Weg, sahe das wie folgt aus:
Das Konto abraumen. Vielleicht sogar einen Kleinkredit
aufnehmen. Die Futtermischungen X, Y und Z in grolerer
Menge zusammenstellen und in 300 Tuten verpacken.
Etiketten drucken lassen und aufbringen. Eine Verpackung
anfordern. Die Tuten verpacken. Versandkartons anfordern.
Werbeanzeigen in Angelmagazinen schalten. Eine Website
ordern. Die Site erstellen oder auch erstellen lassen. Dazu
Fotos und Texte ...



Was ist daran falsch? Eigentlich nichts. Aber es gibt einige
Unsicherheitsfaktoren. Sie mussen selbst Geld vorstrecken.
Sie mussen an |hr Erspartes gehen. Oder Sie nutzen einen
Kredit. Sie wissen nicht, ob Ihr Produkt fur andere
interessant ist. Sie mussen lhr Produkt auf Vorrat herstellen,
ohne zu wissen, ob Sie diese Menge auch verkaufen. Sie
mussen |hr Produkt bewerben. Moglicherweise werden Sie
zu Beginn Verluste einfahren, weil die Kosten der
Werbeanzeigen zu hoch sind.



Marktanalyse

Finanzierung tiber
Entwicklung { Eigenmittel /
| Kredite

Werbung Produkt

Der herkommliche Weg eines Produktes. Naturlich ist dies stark
vereinfacht. Die Ubersicht zeigt aber, dass jede Menge Risiken mit
diesem Weg verbunden sind. Auch kann nicht jeder gentuigend
Eigenmittel aufbringen oder den Weg uber einen teuren Kredit gehen.

Ware es nicht toll, wenn Sie einen Teil der Kosten auf die
Kunden und auf Interessierte umlegen konnten? Ware es
nicht super, wenn Sie keine teuren Werbeanzeigen schalten
mussten und mit modernen Internettechniken sehr einfach
herausfinden konnten, wie hoch das Interesse an lhrem
Produkt ist? So konnten Sie etwa so viel Angelfutter



mischen, wie spater etwa verkauft werden wurden. Super
Idee. Crowdfunding heilst die Losung.

Das Beispiel mit dem Angelfutter ist im Ubrigen tatsachlich
so auf Startnext umgesetzt worden. Ein kleiner Unterschied
zu meinem etwas Uberzogenen Beispiel: Es war Schleien-
Futter. 25 Unterstutzer und 67 Fans haben das Projekt
~Angelfutter mit Erfolg!“ unterstutzt. Ich habe selbst ein
paar Tuten im Keller liegen. Sie finden das Projekt im
Internet unter der Adresse
https://www.startnext.com/angelfutter-mit-erfolg

Der Funder hat hier eine Summe von 1000,- € angestrebt
und diese auch erreicht. Sie wurde sogar um 55,- €
Uberschritten. Es ist ein Beispiel von vielen, mit dem eine
Idee erfolgreich finanziert und ein Produkt vorgestellt und
mit Crowdfunding-Dankeschons vermarktet wurde. Storen
Sie sich nicht an der eher kleinen Funding-Summe. Das
Projekt habe ich herausgesucht, weil es sehr gut
verdeutlicht, was mit einer Crowdfunding-Kampagne
moglich ist. Es ist kein Nebenjob, mit dem Sie viel Geld
verdienen. Vielmehr geht es darum, eine Produktidee
bekanntzumachen, Unterstutzer fur die Herstellung zu
finden und dabei das Produkt zu verkaufen. Viele Schritte
geschehen unter dem Dach der Crowdfunding-Kampagne.

Ein Produkt wird mit Texten, Bildern und einem Video
vorgestellt. Der Interessierte kann Ihr Fan werden. Einige
Fans werden Unterstutzer. Einige Interessierte, die auf ganz
unterschiedlichen Wegen zu Ihrer Projektseite gelangen,
werden ebenfalls Unterstutzer. Unterstutzer sein meint, Sie
spenden Geld und/oder kaufen Dankeschons. Ein
Dankeschon ist nichts weiter als ein kleines Geschenk. Der
Unterstutzer gibt Geld und erhalt dafur Etwas. Unter den
Dankeschons findet sich oft auch das Produkt selbst.


https://www.startnext.com/angelfutter-mit-erfolg

Alles verstanden? Keine Sorge. Ich erklare und zeige Ihnen
alles. Und ich sorge auch dafur, dass es komplizierter wird.

Crowdfunding ist sehr vielfaltig. Es gibt viele Moglichkeiten.
Sie konnen die Entwicklung und den Vertrieb eines
Produktes finanzieren. Aber auch die Entwicklung eines
Servicebuoros, eine Klassenfahrt, ein Denkmal oder ein
Charity-Konzert. Zurtick zum Thema...

Interessant flr die Besucher der Crowdfunding-Plattform ist,
dass Sie als ,Fan“ ein Produkt unterstitzen kdnnen, hierbei
aber kein Geld zahlen mussen. Der Kunde selbst kann aktiv
auf Ihr Produkt einwirken. Er zeigt sein Interesse und kann
mit lhnen Uber die Plattform in Kontakt treten.

Crowdfunding ist fur viele Produktideen interessant. Sie
mussen nicht Ihr Konto raubern oder gar einen Kredit
aufnenmen. Neben dem Otto Normalburger, der sein
Hobbyprodukt vermarktet, ist Crowdfunding fur jeden
interessant. Eine kleine Firma macht ein Produkt bekannt.
Ein groBer Zeitungsverlag bewirbt ein Buch. Ein Buchverlag
setzt nur auf diese Internettechnik. Ein Arbeitsloser versucht
einen Neuanfang mit Crowdfunding. Die Wochenend-
Frauengruppe finanziert ein lokales Kochbuch.
Filmstudenten bringen einen teuren Abschlussfilm auf den
Wegq. Eine Firma nutzt Crowdfunding fur das Bewerben ihrer
Kondome. Ein Hilfsprojekt finanziert einen Weihnachtstrans
port in ein Kinderheim. Ein Programmierer finanziert ein
neues Computerspiel, fur das eine bekannte Gaming-Firma
keinen Blick ubrighatte. Ein Herzensprojekt, das eine Weile
im Schrank einer Kunstlerin lag, wird mit Crowdfunding
endlich umgesetzt.

Habe ich erwahnt, dass Crowdfunding nicht zum
Geldverdienen taugt? Es gibt auch hier Ausnahmen. Eine
Start-up-Firma kann mit Crowdfunding ihre Produkte



bekanntmachen und mehr Kapital heranschaffen. Mit
Crowdfunding kann man einen Weg aus der Arbeitslosigkeit
finden. Es gibt Projekte, bei denen die Funding-Summe um
ein Vielfaches uUberschritten wurde. Diese Beispiele zeigen,
wie vielfaltig Crowdfunding ist.

Blattern wir einmal zuruck. Ich habe festgehalten: ,Ein
Produkt wird mit Texten, Bildern und einem Video
vorgestellt. Der Interessierte kann Ihr Fan werden. Einige
Fans werden Unterstltzer.” Was auf den ersten Blick einfach
klingt, hat sehr viele Stolpersteine. Das Angelfutter aus
meinem Beispiel interessiert nicht die breite Masse. Sie
mussen fur |hr Projekt die richtige Plattform ausfindig
machen. Es qilt, Ihr Projekt mit Texten vorzustellen. Diese
Texte mussen fehlerfrei und gut Uberlegt sein. Bilder
mussen zeigen, was Sie anbieten und was man damit
machen kann. Die Fotos mussen den Vorgaben der Plattform
entsprechen. Hier mussen Sie bereits etwas zeigen konnen.
Sie mussen also vorgearbeitet haben. Mit einem Video
stellen Sie sich und lhre Projektidee vor. Dieses Video sollte
nicht langweilig, nicht albern, nicht zu kurz und nicht zu lang
sein und muss das Produkt ansprechend vorstellen und
bewerben. Es gibt Plattformen, auf denen ein Video Pflicht
ist. Und es gibt Plattformen, wo es optional verwendet
werden kann. In jedem Fall mussen Texte, Bilder und Videos
(sofern verwendet) dafur sorgen, dass das Interesse der
Besucher der Projektseite geweckt wird. Sie mussen
Dankeschons anbieten. Diese kleinen Geschenke mussen
zum Produkt passen. Ein Dankeschon kann das Produkt an
sich sein. Sie mussen entscheiden, ob das ausreicht. lhr
Projekt muss gut kalkuliert werden. Erfolgreich ist Ihr Projekt
nur, wenn die Finanzierungssumme erreicht wird. Ein zu
geringes Funding-Ziel macht den Unterstltzer skeptisch. Ist
die Zielsumme zu hoch, wird sie womoglich nicht erreicht.
Die Funding-Summe kann, wenn das Projekt Uber die erste
Phase gelangt ist, nicht mehr korrigiert werden. Aber Sie



haben vielleicht Bekannte und Freunde, die nicht im Internet
aktiv sind und kein Online-banking mogen. Auch diese
konnen Sie aktivieren und fur Ihr Projekt gewinnen. Sie
mussen sich viel Zeit nehmen, um die sozialen Medien zu
bedienen und News, Infos und Bilder auf der Crowdfunding-
Plattform zu posten. Es gilt zu Uberlegen, welche Schritte
man selbst geht und flir welche man professionelle Hilfe
benotigt.

Crowdfunding-
Projekt

Mit Crowdfunding wird alles ein wenig einfacher. Dieser Weg steht
jedem offen.

Fassen wir zusammen:

e Sie mussen eine geeignete Crowdfunding-Plattform
finden.

e Sje stellen sich und Ihr Produkt mit Texten vor.

e Sie zeigen das Produkt mit Bildmaterial.



Sie stellen es mit einem Video vor (Bei Kickstarter
optional).

Sie mussen passende Dankeschons auswahlen.
Sie mussen die Funding-Summe kalkulieren.
Sie mussen die sozialen Medien nutzen.

Sie mussen Freunde motivieren, die im Internet nicht
aktiv sind.

Crowdfunding funktioniert nur, wenn zwei Dinge
vorhanden sind:

Die professionelle Prasentation des Produktes. Selbst die
tollste Idee nutzt nichts, wenn sie langweilig vorgestelit
wird oder die Texte holprig und fehlerhaft sind.

Die Menge muss da sein, die das Produkt durch den
Kauf der Dankeschons unterstutzt. Sie muss bereit sein,
vor dem Erscheinen des Produktes dies zu finanzieren.



Marktanalyse Giber die
Crowd

Werbeeffekt tiberdie
Crowd

Anbindung sozialer
Netzwerke

Werbeeffekt iberdie
Crowdfunding-Projekt l

Finanzierung iiberdie
Crowd

l Verkaufan die Crowd

Crowdfunding beinhaltet eine Auswertung des Marktinteresses. Es gibt

einen Werbeeffekt uber die Plattform und die sozialen Netzwerke. Die

Finanzierung erfolgt uber die Crowd. Und auch das Produkt wird an die
Crowd verkauft.

Mit diesem Buch mochte ich Ihnen eine Start- und
Orientierungshilfe geben. Ich gebe lhnen einen Uberblick
uber die wichtigsten Crowdfunding- Plattformen und zeige
Ihnen, wie Sie ein Projekt schrittweise umsetzen kdnnen.
Alle Phasen eines Crowdfunding-Projektes - von der ersten
Idee bis zum fertigen Produktversand an die Unterstutzer -
werden beschrieben. Dazu konnen Sie mein eigenes



Crowdfunding-Projekt begleiten und lesen, welche Schritte
ich gegangen bin.

Lassen Sie sich von meinem langen Abschnitt mit den
moglichen ,Stolpersteinen” nicht abbringen. Crowdfunding
ist eine interessante Moglichkeit, ein Produkt zu finanzieren,
zu bewerben und zu verkaufen. Jeder kann dies nutzen.

Schauen Sie sich auf den verschiedenen Plattformen um!
Blattern Sie durch regionale - und Topprojekte. Schauen Sie
sich an, wer Geld einnimmt und wer nicht. Sie werden
interessante, kreative und auch sehr schrage Projekte
entdecken. Und vielleicht finden Sie so auch Anregungen fur
sich.

Fehler gefunden?!

Trotz aller Sorgfalt konnen sich Fehler einschleichen.
Finden Sie einen solchen, geben Sie mir bitte Bescheid.
kritik und Verbesserungsvorschlage sind ebenso immer
gern gesehen.

Fur wen ist dieses Buch geeignet

Dieses Buch richtet sich an keinen bestimmten Lesertyp.
Interessieren Sie sich fur das Thema Crowdfunding, konnen
Sie das Buch als Nachschlagewerk und Ratgeber nutzen. Sie
finden praktische Tipps und eine Ubersicht Uber die
Moglichkeiten von Crowdfunding im Buch. Die wichtigsten
Anlaufpunkte im Internet werden hier aufgelistet.

Ganz egal, ob Sie ein Hobby zu Geld machen, ein Gewerbe
starten, das Produkt einer kleinen Firma bekanntmachen
oder neue Wege gehen wollen, Sie finden im Buch die dazu
passenden Informationen.



Dieses Buch ist vor allem fur die Leser gedacht, die sich
uber das Thema Crowdfunding informieren wollen und ein
Nachschlagewerk mit Anleitungen suchen, um eine eigene
Crowdfunding-Kampagne zu starten. Sie finden die Adressen
der wichtigsten Crowdfunding-Plattformen im Buch und
lesen, worauf es beim Start einer eigenen Kampagne
ankommt. Ich leite Sie Schritt fGr Schritt durch alle Arbeiten,
die Sie im Zusammenhang mit einer solchen Kampagne
durchfuhren mussen. Auf diese Weise konnen Sie alles, was
notwendig ist, selbst machen. Das Buch mochte Anleitung,
Nachschlagewerk und EDV-Ratgeber in einem sein. Warum
EDV-Ratgeber? Vieles, was Sie beim Erstellen einer
Crowdfunding-Kampagne tun mdussen, erfolgt am PC. Sie
arbeiten mit Officeanwendungen, Browsern, Grafik- und
Videobearbeitungsprogrammen und den sozialen
Netzwerken. Viele Arbeiten kann man an professionelle
Berater und Webdesigner delegieren. Selbst machen ist
aber spannender.

Beachten Sie bitte, das dieses Buch keineswegs vollstandig
sein kann. Internetplattformen und -techniken sind in
standiger Bewegung. Die vorhandenen Crowdfunding-
Websites werden erganzt und verbessert.

Das Beispielprojekt kurz vorgestellt

Mein Projekt, das Sie in diesem Buch schrittweise begleiten
und beobachten konnen, ist naturlich das Buch
,Crowdfunding fur Einsteiger” selbst. Entstehen soll ein E-
Book und eine gedruckte Version des Buches. Ich werde
meine eigene Website nutzen, um die Inhalte des Buches
vorzustellen und es zu bewerben. In den sozialen Medien bin
ich sehr aktiv. Hier lassen sich auch Bilder, Texte und
Informationen effektiv unterbringen.



Spater wird ein Lektor benotigt. Er muss das Buch auf Fehler
uberprufen. Aulberdem brauche ich passende
Versandkartons. Die Kosten sind leicht zu kalkulieren.
Uberlegen muss ich mir, was ich neben dem Buch als
Dankeschon fur die Unterstutzer anbieten kann. Auch die
Inhalte der Fotos und des Videos sind mir zu Beginn noch
nicht klar.

Als Plattform wahle ich Startnext aus. Diese Crowdfunding-
Plattform kenne ich gut. Hier besitze ich bereits ein Profil. Zu
Uberlegen ist auch, inwieweit das Projekt erfolgreich sein
kann und welche Risiken es birgt. Bei einem Sachbuch sind
die Risiken gering. Die Kosten fur den Lektor fallen an. Diese
sind aber nicht zu hoch. Das Projekt hat sehr gute Chancen.
Es gibt kein vergleichbares Buch bei Amazon. Nur wenige
Bucher zu den Themen Crowdfunding und Crowdinvest sind
auf dem Markt. Der Einsteiger und Otto Normalanwender
wird meiner Meinung nach nicht bedient. Dazu kommt, dass
ich ein erfahrener Autor bin und 53 EDV-Bucher vorweisen
kann und jede Menge Beitrage in EDV-Magazinen,
Sammelwerken und auf Websiten geschrieben habe. Wichtig
ist: Es gibt kein umfangreiches Buch zum Thema, in dem
Wissensratgeber, @ Webadressenfuhrer, Do It-Yourself-
Anleitungen und Erfahrungsberichte zusammengefasst sind.

Sie denken vielleicht, ich heb jetzt gleich ab und stelle mich
als superprominenten Ich-schaffe-das-Typ vor. Keineswegs.
Sie mussen vor einem Projekt auch lhre Chancen und
Risiken abwagen. Konnen Sie das Projekt umsetzen? Haben
Sie die notwendige Zeit und alle notwendigen technischen
und finanziellen Mittel zur Verfugung? Warum sind Sie der
Richtige fur dieses Projekt? Welchen Gewinn konnen Sie
erwarten? Welche Plattform ist die richtige fur das Projekt?
Was konnen Sie selbst umsetzen und wozu brauchen Sie
andere Fachkrafte? Wird man in lhrem Umfeld Verstandnis
haben oder Sie unglaubig anstarren? Was passiert, wenn



das Projekt nicht erfolgreich finanziert wird? Diesen und
ahnlichen Fragen mussen Sie sich zu Beginn eines
Crowdfunding-Projektes stellen.

Vorteile und Nachteile fur Autoren und
Kunstschaffende

Crowdfunding eignet sich sehr gut, um Sachblcher,
Kinderbicher und Bildbande umzusetzen. Kreative ldeen
und Projekte, die dem Autor und Kunstler am Herzen liegen,
konnen von der Crowd unterstutzt und an diese verkauft
werden. Natlrlich gibt es auch ein paar Nachteile.

Haben Sie sich einmal gefragt, warum Computerbucher
selten aktuell sind? Entweder stellen Sie aktuelle Versionen
von Betriebssystemen und Anwendungsprogrammen Vvor,
sind aber mit einigen Fehlern belastet. Oder sie kommen
sehr spat und das Programm oder die neue Version des
Betriebssystems ist schon seit einigen Monaten auf dem
Markt. Warum ist das so?

Auf Kundenwunsche reagiert man selten. Die Verlage sind in
den sozialen kaum aktiv in en Netzwerken. Und wenn, so
wird dem Leser nur Werbung von Buchtiteln um die Ohren
geworfen. Fehlerhafte Bucher entstehen, weil die Autoren
mit frUhen Betaversionen gearbeitet haben. Und weil sie
unter enormen Zeitdruck standen. Verspatete Buchtitel
kommen auf den Buchmarkt, weil der Weg von der Idee zum
gedruckten Buch sehr lang ist. Eine Idee fallt in der
Montagssitzung der Verlagsredaktion. Der Redakteur erstellt
einen Titelvorschlag und stellt ihn in der nachsten
Montagssitzung vor. Ein Autor wird angesprochen oder
gesucht. Dieser erstellt einen Inhaltsentwurf, der dann eine,
zwei Wochen spater wieder in der Montagssitzung im Verlag



